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PRESENTACION

Hemos disefiado un Programa de Certificacion ajustado a |las
especificaciones y necesidades de los profesionales vinculados a las
entidades asociadas a la Federacidn Latinoamericana de Bancos, FELABAN, y
a cualquier interesado del sector financiero o de empresas de la economia
real, con el objetivo de proporcionar a sus profesionales una formacion sélida,
actualizada y certificada sobre los principales aspectos vinculados al Comercio
Exterior.

La presente propuesta expone una certificacion de Comercio Exterior de
IEB, disefiada en 8 Mddulos de formacion online y que culmina con una sesion
presencial de 7 horas y un examen que se realizaran durante el 33 Congreso
Latinoamericano de Comercio Exterior - CLACE.

A continuacién, nos complace presentarles toda la informacién relativa a
dicho Programa de certificaciéon (objetivos, estructura, etc.), que estamos
seguros les interesara
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1. OBJETIVOS DEL PROGRAMA

El dinamismo de los mercados internacionales y las oportunidades que el
comercio internacional plantean a las entidades financieras, requieren
que los niveles de cualificacion técnica de los equipos dedicados a las areas
de Global Trade Finance de los mdas de 620 miembros de FELABAN, sean
muy elevados para garantizar que dichas entidades aporten un servicio de
alto valor anadido en todo lo que concierne a operaciones de
“International Trade”. Por todo ello, el contar con empleados acreditados
con una Certificacion en Comercio Exterior, se convierte en un aspecto
altamente estratégico.

En este sentido, el Instituto de Estudios Bursatiles, IEB, de Madrid, Espaia,
quiere ofrecer una Certificacion de Especialista en Comercio Exterior de
IEB en colaboracion con FELABAN, dotando a los profesionales de las
diferentes entidades financieras con los conocimientos que les permitiran
disponer de las herramientas y cualidades necesarias para desempeiar
tareas de comercio exterior de forma competitiva

¢ QUE SE CERTIFICA?

La certificacion de Especialista en Comercio Exterior evalla los
conocimientos y las capacidades del profesional, para afrontar los
retos internacionales en Comercio Exterior. Esto implicara dotar a los
candidatos de conocimientos tales como:

e Fundamentos de Comercio Internacional
e Riesgos en el Comercio Internacional

e Medios de Pago

e (Cartas de Crédito

e Incoterms 2010

e Garantiasbancarias.

e Financiacion del Comercio
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¢éA QUIEN VA DIRIGIDO?

El enfoque global del programa es esencial para todo profesional o
especialista interesado en el Comercio Internacional. Cada operacion,
tanto de Importacion como de Exportacién, debe ser abonada mediante
una transaccion financiera de este tipo, y a su vez, estas transacciones
tienen diferentes caracteristicas, conveniencias y costes.

Por lo tanto, la certificacion va dirigida a todos los empleados vinculados al

Comercio Internacional, en cualquiera de las partes intervinientes en el
proceso incluyendo los equipos de auditoria, riesgos y asesoria juridica.

ESTRUCTURA DE LA CERTIFICACION

EL PROCESO DE CERTIFICACION

El curso se realizard a través de la plataforma online del Instituto de
Estudios Bursatiles, IEB, de Madrid, Espafia, que permitira acceder al
material que cubre los diferentes mddulos que componen el programa.

Todo el material sera de gran utilidad como herramienta de consulta y
ayuda para el dia a dia. La certificacion contard con tutorias online a lo
largo de todo el programa y con apoyo de videos grabados de los
diferentes médulos.

Al finalizar las clases online, los alumnos deberdn asistir a clases
presenciales ademas de realizar el examen final del programa, para recibir
la Certificacidn de Especialista en Comercio Exterior. Estas Ultimas sesiones
y el examen final se completaran de forma presencial durante el 33
CONGERSO DE COMERCIO EXTERIOR — CLACE que realiza la FELABAN, y
tendran una duracién de 7 horas (las clases) y 1 hora (el examen de
certificacion)
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EXAMEN DE CERTIFICACION

La prueba sugerida dos casos practicos a desarrollar a lo largo de 1
hora.

Se consideraran aptos aquellos participantes que superen el test con al
menos un 70% y desarrollen el caso practico en su totalidad

CURRICULUM

El Instituto de Estudios Bursatiles, IEB, de Madrid, Espafia, cuenta con mas
de 15 afios de experiencia en el disefio, desarrollo y coordinacién de
programas de preparacion para la obtencion de certificaciones
profesionales.

En este caso el IEB propone un Programa de 8 Mddulos, con un formato de
9 semanas de preparacidon para adquirir las competencias necesarias y
conocer los riesgos y medios de pago, asi como su correcta gestion en la
financiacion y contratacion internacional, siendo capaces en términos
generales de:

e Conocer los riesgos y coberturas existentes en las operaciones
internacionales.

e Conocer los distintos medios de pago y las diferentes opciones de
financiacion, delimitando y controlando los riesgos asumidos por la
organizacion.

e Utilizar adecuadamente los Incoterms 2010
Se sugieren como minimo los siguientes mddulos de contenido con sus

respectivos pesos especificos en el corpus de estudio (alineados con los
pesos especificos de cada contenido en el examen):
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Contenido Peso

Moddulo 1: Introduccién al Comercio Internacional 5%
Moddulo 2: Los Medios de Pago en el Comercio Internacional 5%
Modulo 3: Introduccidn a los Incoterms 2010 10%
Modulo 4: Las Cobranzas 10%
Madulo 5: El Crédito Documentario (Carta de Crédito) 20%
Modulo 6: Los Documentos en el Crédito Documentario 10%
Mddulo 7: El Uso de las Garantias en el Comercio Internacional 20%
Mddulo 8: La Financiacidon del Comercio Exterior 20%

A continuacion, detallamos las diferentes partes del programa compuesto
por 8 modulos:

Madulo 1: Introduccion al Comercio Internacional

En este Mddulo analizaremos lo que significa el comercio en el contexto
de la Financiacién del Comercio Internacional y tendremos una vision
general de las relaciones comerciales internacionales y las necesidades
financieras de las empresas. Asimismo, conoceremos los contratos que se
consideran clave en las relaciones comerciales: compraventa, transporte
y seguro y descubriremos los diferentes riesgos a los que se enfrentan los
exportadores e importadores, tales como los riesgos comerciales, de
cambio, legal, de transporte y los diferentes instrumentos utilizados para
mitigarlos

Maddulo 2: Los Riesgos en el Comercio Internacional

Al finalizar este Mddulo estaremos familiarizados con los riesgos basicos
del Comercio Internacional asi como las formas mas habituales de
evaluacién y cobertura de los mismos. Esto nos ayudara a informar a los
clientes de la existencia de estos riesgos en sus operaciones y explicarles
como el banco puede ayudarle en |la cobertura de estos
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Modulo 3: Introduccidn a los Incoterms 2010

En este Mddulo explicaremos la finalidad y el alcance de los Incoterms, los
problemas que resuelven, las obligaciones de cada una de las partes
implicadas y la clasificacidon de los mismos.

Y posteriormente desarrollaremos en detalle las obligaciones vy
responsabilidades derivadas de cada uno de los 11 Incoterms, que afectan
al comprador y al vendedor

Mddulo 4: Los Medios de Pago en el Comercio Internacional

En este Mddulo efectuaremos una revision general de los diferentes
medios de pago utilizados en el comercio internacional, asi como la
correcta eleccion del mismo. Estas decisiones estaran relacionadas con una
serie de factores que tienen que ver con el tiempo, lugar, moneda y
formula bancaria elegida para concertar las operaciones de
compraventa.

Moddulo 5: Las Cobranzas

Este Mddulo aborda la definicion, clasificacion y ciclo operativo de las
Cobranzas, asi como el analisis de las Reglas Uniformes para Cobranzas
(URC 522), emitidas por la Cdmara de Comercio Internacional y que se
aplican a este medio de pago.

En detalle se analizaran los siguientes puntos principales:

Definicion y marco regulatorio

Partes intervinientes

Clasificacion: clases de documentos y cobranzas
El ciclo operativo de las cobranzas

Ventajas y riesgos de las cobranzas

La Instruccion de Cobranza

0 0O O 0O O O
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Moddulo 6: El Crédito Documentario (Carta de Crédito)

El curso aborda en este Mddulo la definicidn, clasificacion y ciclo operativo
de los Créditos Documentarios, asi como el analisis de las Reglas y Usos
Uniformes para Créditos Documentarios (UCP 600), emitidas por la Cdmara
de Comercio Internacional y que se aplican a este medio de pago.

En detalle se analizaran los siguientes puntos principales:

Definicion y marco regulatorio

Partes intervinientes

Clasificacion.

El ciclo operativo de los créditos documentarios
Ventajas y riesgos

Los documentos en el crédito documentario

© 0O 0O O O O

Modulo 7: El Uso de las Garantias en el Comercio Internacional

El curso aborda en este Mddulo la definicidn, clasificacion y usos de las
Cartas de Crédito Standby y Garantias a Primer Requerimiento, asi la
utilizacion de las Reglas URDG 758 e ISP98 emitidas por la Camara de
Comercio Internacional y que se aplican a estos instrumentos de garantia.

En detalle se analizaran los siguientes puntos principales:

Antecedentes

Caracteristicas y clasificacion

Solicitud y Emision

Modificaciones, transferencia y cancelacion
Contenido basico y tipos de garantia

© 0O 0 O O
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Maddulo 8: La Financiacion del Comercio Exterior

A lo largo de este Mdodulo profundizaremos en los mecanismos generales
de financiacion requeridos por el importador y/o el exportador, asi como
en los principales esquemas operativos de los instrumentos de
financiacion, asociados tanto a la importacién como a las fases temporales
de las exportaciones:

Financiacion de importaciones

Pre-financiacion y financiacidén de exportaciones
Factoring

Forfaiting

o O O O

4. RECURSOS DIGITALES

La certificacidn de Especialista en Comercio Exterior tiene una estructura
con los siguientes apartados:

Para cada una de los Médulos del Curso

Video introductorio al contenido del médulo

Manual en forma de Nota Técnica del mdximo rigor y cardcter
pragmatico

B m K

Video-presentaciones de los conceptos clave estudiados

Foro de debate

Cuestionario de autoevaluacion

LY

Documentacion complementaria

()
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5. CUADRO DOCENTE

ANTONIO CUADRA MARTINEZ (COORDINADOR)

Antonio Cuadra es Licenciado en Derecho, Universidad Complutense de
Madrid, Madrid (1978). Fundador y Socio Director de lcomex Campus
dedicada a la consultoria y formaciéon presencial y online, especializada
en

Comercio Internacional Posee mas de 35 afios de experiencia en el sector
financiero y consultoria estratégica. Trabajé en Banco Exterior de Espana
(actual BBVA) donde se especializd en Financiacion Internacional vy
Comercio Exterior. Su experiencia incluye la estructuracion y desarrollo de
operaciones de comercio exterior, negociacion y reestructuracién de
deuda y establecimiento y mantenimiento de relaciones de
corresponsalia.

Desde 1993 y hasta la fecha es Consultor de proyectos en el Banco Europeo
de Reconstruccion y Desarrollo (EBRD), Corporacidon Financiera
Internacional (IFC), Banco Mundial (WB), Banco Interamericano de
Desarrollo (BID) y Banco Europeo de Inversiones (EIB), incluyendo el
desarrollo de sus Programas de Fortalecimiento y Facilitacion del Comercio
Exterior mediante el disefio de los Cursos de Formacién de Comercio
Exterior (presenciales y online) y la imparticién de los mismos
(Latinoamérica, Europa del Este, Africa y Asia), tanto para bancos como
para empresas

CUADRO DOCENTE

El Instituto de Estudios Bursatiles, IEB, cuenta con un acreditado cuerpo
docente, siendo todos ellos profesionales en activo, y con una dilatada
experiencia formativa. Dicho profesorado proviene de multiples entidades
del sector financiero, lo que garantiza la pluralidad en el enfoque de los
diferentes temas que se aborden. Asimismo, el I|EB cuenta con
reconocidos profesionales vinculados a las instituciones oficiales como el
EBA, Comisidon Europea, BCE, Banco de Espafia, etc.
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Todos los profesores seran profesionales que impartirdn las sesiones
acordes con sus areas de experiencia

CARLOS BACIGALUPE

Nacido en Bilbao (Espafia) en 1955, Carlos Bacigalupe es un
experimentado profesional de banca, especializado en el comercio
internacional.

Desde el aino 2006, Carlos ha colaborado estrechamente en misiones de
evaluacion de carteras, valoracion de riesgos y programas de formacion
para entidades tales como la

Corporacion Financiera Internacional (Grupo Banco Mundial), el Banco
Asiatico de Desarrollo, y el Banco Inter-Americano de Desarrollo.
Actualmente, esta desarrollando una amplia labor de formacién con el
banco HSBC en su programa global de Prevencion del Lavado de Dinero y
su politica de Sanciones.

Carlos comenzé su carrera bancaria en 1974, cuando accedid mediante
concurso publico al Banco Exterior de Espafia, entidad del sector publico,
en aquella época el Eximbank espafiol. Durante los siguientes dieciséis
anos, desempeiid sus funciones en diferentes departamentos, ocupando
durante los ultimos siete afos cargos directivos, llegando a ser el director
de wuna importante sucursal en las Islas Baleares. Entre sus
responsabilidades, ocuparon lugar destacado las transacciones de
importacidn y exportacion, la financiacion de crédito a la exportacién con
fondos publicos y la estructuracidon de operaciones internacionales.

En 1990, fue nombrado Representante del Banco Exterior de Espafa en
Brasil, con sede en Sao Paulo, negociando lineas de crédito a entidades
brasilefias, gestionando operaciones de comercio internacional,
transacciones del mercado de capitales, lineas de tesoreria, etc. siendo
una de sus principales funciones el fomento de operaciones comerciales
entre empresas espafolas y brasilefias.

Posteriormente, fue nombrado Vicepresidente y jefe de la Divisidn
Internacional de la entidad multilateral EXTEBANDES, con sede en Caracas
(Venezuela). Dicha entidad contaba con sucursales en Perd, Colombia,
Venezuela, Miami (USA) y Espafia y estaba participada por los paises del
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Pacto Andino, aportando el socio Banco Exterior de Espafia su equipo
directivo. Como jefe de la Divisidn Internacional, dirigio la actividad de
banca corresponsal de todo el grupo, siendo miembro de su Comité de
Operaciones y del Comité de Gerencia General.

A principios de 1996, producida la fusion de las entidades publicas
espafiolas bajo la marca ARGENTARIA, regresé a Madrid para ocupar el
puesto de Director Regional para América del departamento de
Instituciones Financieras Internacionales. Posteriormente, tras la fusion
de ARGENTARIA con el Banco Bilbao Vizcaya (BBV) que dio lugar al actual
FELABAN, desempefié la misma funcion, ampliando su campo de accién a
los bancos en los paises del Este de Europa.

JOSE RAMON NIETO JIMENEZ

José Ramodn Nieto es Licenciado en CC. Econdmicas por la Universidad
Complutense de Madrid (1981). PDD y PDG por el IESE.

Ingresd en Banco de Bilbao en 1982 y ha desarrollado toda su carrera
dentro del Grupo BBVA. Desde 1985 ha estado principalmente ligado al
negocio de Trade Finance de BBVA, en donde ha desempefiado distintas
responsabilidades:

- Area Manager en el Departamento de Crédito Comprador

- Responsable de Corto Plazo en el Departamento de
Financiacion de Comercio Internacional-Espaia

- Responsable de Global Trade Finance-Espaiia

- Global Head del Depto. de Transactional Trade Finance

- Responsable de Global Trade Finance para Europa, todos ellos en
BBVA

Asimismo, también ha sido el Responsable de Banca Transaccional de la
Red Europea de Oficinas de BBVA
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6. CALENDARIO Y LUGAR DE IMPARTICION

La fecha prevista para el comienzo de la formacion online es el 27 de Marzo
2017 finalizando la formacion en el congreso 33 Congreso
Latinoamericano de Comercio Exterior - CLACE, que tendra lugar en la
Ciudad de Santa Cruz de la Sierra - BOLIVIA, durante los dias 28, 29 y 30
de Mayo 2017.

El curso completo de la CERTIFICACION DE ESPECIALISTA EN COMERCIO
EXTERIOR corresponde a 50 horas de formacion, divididas en 9 semanas
online, una Master Class de 7 horas presenciales y la realizacidén del examen
de la Certificacidon durante la semana del congreso CLACE en Bolivia, el 29
de mayo de 2017.

En su formato online el curso se desarrollara en nuestra plataforma de
formacién conforme al siguiente cronograma:

Semanal Semana 2 Semana 3 Semana 4 Semana 5
27/03/17 3/04/17 10/04/17 17/04/17 24/04/17
S
Médulol | Médulo 2 emand Médulo3 | Médulo 4
Santa

Semana 6 Semana 7 Semana 8 Semana 9 Semana 10

01/05/17 08/05/17 15/05/17 22/05/17 29/05/17
E

Modulo 5 Moddulo 6 Modulo 7 Modulo 8 xamen
CLACE

La formacion online a través de la plataforma de formacion online del IEB permite:

- Organizar chats y foros de discusidon entre profesores y alumnos.

- Confeccionarinformes periédicos sobre:
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o Elnumero de consultas realizadas por los alumnos.

o Eltiempo de conexidn a la plataforma por parte de cada uno de los
alumnos.

o Las puntuaciones obtenidas en la prueba de nivel y demds
test realizados a través de la plataforma.

o Recibir los ficheros en Excel que permitiran a los alumnos la
realizacién de los casos practicos del programa.

7. Documentacion y Medios Técnicos

El Instituto de Estudios Bursatiles, IEB, cuenta con wuna completa
documentacion que cubre de forma exhaustiva cada uno de los contenidos de la
certificacion. Ademas, a lo largo de cada médulo, se proporcionaran ejercicios
practicos que permitan a los alumnos fijar los contenidos tratados, asi como
preguntas similares que ayudaran a realizar el examen final.

8. PROPUESTA ECONOMICA

La CERTIFICACION DE ESPECIALISTA EN COMERCIO, el importe a cobrar a cada
candidato interesado serd una suma de:

e 1.300 US por alumno asociado
e 1.550 US por alumno no asociado

Esta formacion dara acceso a:

e Materiales del programa de Formacién

e Acceso Plataforma Online

e Apoyoy Tutoria Online

e Master Class durante el evento CLACE

e Realizacion del examen para obtener Certificado como Especialista en
Comercio Exterior, otorgado por el IEB en colaboracidon con FELABAN

Esta formacion no incluye la entrada de los alumnos al congreso CLACE, el
cual correra por cuenta de cada uno de los alumnos del programa
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Cabe la posibilidad de realizar la formaciéon para la certificacidon sin asistir
al congreso CLACE y por lo tanto sin realizar el examen final. En este caso los
alumnos recibirdan el DIPLOMA EN COMERCIO EXTERIOR otorgado por el
Instituto de Estudios Bursatiles, IEB, en colaboracién con la Federacidn
Latinoamericana de Bancos, FELABAN, (pero no el CERTIFICADO DE
ESPECIALISTA EN COMERCIO EXTERIOR).

La evaluacion de dicha modalidad se realizara a través de los tests de
autoevaluacién en la plataforma online y se necesitard una media del 70% de
los tests para recibir dicho diploma. En el caso contrario recibira un diploma
de aprovechamiento del programa.

El coste de dicha modalidad es el siguiente

e 1.000 US por alumno asociado
e 1.250 US por alumno no asociado

Esta formacion dara acceso a:
e Materiales del programa de Formacion

e Acceso Plataforma Online
e Apoyoy Tutoria Online

FORMA DE PAGO

Forma de pago: Transferencia Bancaria

Banco: Bankinter 0128 0010 98 010101 6681

Direccién: Paseo de la Castellana, 29 — 28046 Madrid - Espafia
Cdédigo SWIFT: BKBKESMM

Cdédigo IBAN: ES7901280010980101016681

Titular de la cuenta: Options & Futures Institute (*) - CIF.: B-80613110
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10.PERSONAS DE CONTACTOS

ROCIO DIEZ - HOCHLEITNER
E-mail: rd.programas@ieb.es

Tel: +34 91 524 0615
Web page: www.ieb.es

ADRIANA RODRIGUEZ M.

E-mail: arodriguezm@felaban.com
Tel: 457 1 745 1187

Web page: www.felaban.net

MERCEDES ANGARITA O.
E-mail: mangarita@felaban.com
Tel: +57 1 745 1187

Web page: www.felaban.net

FELABAN

FEDERACION LATINOAMERICANA DE BANCOS
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